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L'AVENTURE DE DEUX FRERES

Citibike s'est lancé en 2014 a l'initiative de Enguerran & Quentin Ducrocq, deux passionnés de vélo,
avec un premier local de 35m2 a Caen.
Depuis lI'entreprise a bien évolué mais souhaite toujours garder son empreinte familiale et
chaleureuse.

Citibike s’est développé autour de lI'idée que le vélo a assistance électrique offre une liberté
incroyable pour tout le monde et partout!

Aujourd'hui encore ces deux passionnés n'‘hésitent pas a mouiller le maillot aussi bien sur leur surface
de vente qu'en enfourchant un vélo le temps d'une compétition.
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UNE OFFRE LARGE ET COHERENTE

Citibike est un concept unique et nouveau de magasins
spécialisés dans la commercialisation de vélos a assistance
électrique. Tous nos magasins sont tenus par des passionnés.

Tous ont poursuivi le méme objectif a I'origine de leur projet:
faire de leur passion, leur métier.

Citibike c’est aussi et surtout la seule franchise spécialisée a
100% dans les vélos a assistance électrique.






Les futurs franchisés Citibike vont bénéficier de tout le savoir-faire mis au point par les fondateurs
de I'enseigne, d’'une solide formation, a la fois théorique et pratique dans I'un des centres
pilotes, d’'un outil de gestion performant et déja expérimenté dans le réseau, ainsi que de tous les
moyens de communication pour leur donner toutes les clés du succes.

Notre accompagnement se matérialise sous différentes formes. Nous he soutenons un projet que si
NOUs croyons en sa réussite.

Citibike accompagne les porteurs de projet. Désormais, c’est une équipe de 5 professionnels qui se
met a votre service pour I'expertise métier VAE et pour tous les services transverses.



UNE MARQUE AMBITIEUSE...

Le but, partager notre passion avec des personnes souhaitant reprendre le sport via une activité
douce, telle que le vélo électrique.
Notre politique, construire une marque hyperspécialisée dans le VAE afin de garder son expertise
dans un marché en évolution constante.
En étant le premier réseau consacré a 100 % aux VAE, Citibike a noué de forts partenariats avec les
plus grandes marques du marché.

Notre objectif : conquérir le marché francais du vélo électrique!



..AVEC UNE EXPERIENCE BIEN ANCREE

2014 2018 2019 2020 2023

Création de la Ouverture du Lancement de la Premiere Ouverture du
Marque Citibike magasin pilote Franchise implantation 9éme magasin
et du ler Citibike Caen Citibike sous la Franchise franchisé
mMagasin Citibike (Grenoble - Mars

(Anglet - Avril 2024)

2020)



UNE ROAD MAP EN ADEQUATION AVEC NOTRE AMBITION

Citibike a pour ambition de compter 40 a 60 magasins sur le territoire Francais, en 2030.

Notre concept nous place comme un acteur de référence sur le marché du vélo a assistance
électrique.

Pour relever ce challenge, nous avons une équipe expérimentée et passionnée préte a
accompagner la création de 3 a 4 magasins par an et selon les opportunités de faire passer sous
enseighe ou de reprendre des magasins déja en activité



DES PARTENAIRES PREMIUM
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AVEC UNE OFFRE DIVERSIFIEE...




...ET UN FORT POTENTIEL

UN MARCHE A FORT POTENTIEL DES CLIENTS SATISFAITS UN CONCEPT RENTABLE
Une croissance de +71% 1ére place pour Citibike au classement Un panier moyen de 1967€*
par rapport a 2019* des enseignes de vélo préférées des

francais en Avril 2024**

*Chiffres de I'Observatoire du Cycle 2023 **Classement Toalk Avril 2024 avec 4,82/5 (12éme position globale)



Pourquol le

marcheé du cycle
et du VAE ?

Un marché en pleine
expansion !




2023, UN MARCHE QUI POURSUIT SA CROISSANCE !

En valeur, la part des VAE représente 61 % du marché en 2023, contre 45 %
en 2019. « Le VAE est aujourd’hui le moyen de transport électrique le plus
vendu en France!

il représente 43 % des ventes de véhicules électriques », selon |'étude. Le
prix moyen d’'un VAE s'éleve a1 967€, celui d’'un vélo classique a 553€



671 585
VAE
VENDUS

EN 2023

+71% VS 2019

LES
DETAILLANTS
& LES VAE :

61% DE LA
VALEUR DU
MARCHE

UNE CROISSANCE
QUI SE STABILISE




UN AVENIR ENCOURAGEANT !

Prévisions des ventes de cycle - en valeur (en Millions d’€)
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*Chiffres de |'Observatoire du Cycle 2023 - Prévisions 2030
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Vous souhaitez ouvrir un magasin ou tout simplement changer d'enseigne ?

Faites le pari de rejoindre Citibike et bénéficiez de notre expérience et expertise.

Nous vous offrons un réseau en perpétuel évolution, un accompagnhement a tous les
niveaux et une équipe a votre écoute.



UN LANCEMENT DE PROJET A TAILLE HUMAINE

Investissement 200K a 300K€
0O > 3
o Q 200 > 300 M2 Stock 100K€

Villes :&'; 2 personnes mini Apport 50K€
& Durée Contrat 7 ans
Zones 9 CA potentiel apres 2 Redevance Mensuelle 1500€
commerciales ans : 750K a 1500K€ Droit d'entrée 30K€



















































